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Директор по продвижению продукта и 
корпоративным коммуникациям  

ЗАО «Вольво Восток», Группа Вольво Россия  
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Политика закупок Volvo  

Предлагать и  развивать выгодные предложения по 

компонентам обеспечивающие  конкурентоспособные  

предложения для каждого грузовика компании,  

базирующиеся  на общей архитектуре автомобиля и  

распределении технологических операций между партнерами 
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Глобальный бизнес Грузовые 

автомобили 

North America 

 

Brazil 

 

Europe 

 

  

Australia 

 
  

India 

 

  Africa 

 

Japan 
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Обеспечение конкурентоспособных преимуществ брендам 

группы через подбор, развитие, и взаимодействие с 

лучшими поставщиками в целях предоставления наиболее 

оптимальных ценностей нашим потребителям. 

Миссия закупок группы Volvo 
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Максимальная поддержка целей роста для брендов группы 

 

Фокус на эффективности поставщиков 

Больше бизнеса с меньшим количеством поставщиков 

Упор на взаимодействие с мировыми лидерами по компонентам 

Постоянное совершенствование операционной эффективности 

Стратегия закупок 
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РАЗВИТИЕ 

 СТРАТЕГИЯ 

ПАРТНЕРСТВО 

ПРОИЗВОДСТВО 

 Партнеры глобальные, но поставки локальные, включая задачи 

локализации 

 Бренд Вольво как приоритетный потребитель инноваций  

 Гибкость в условиях стоимости и стратегии  

 Система поставщиков увеличивает добавленную стоимость 

 Технические компетенции / инновационные компетенции 

 Инженерная поддержка на месте при необходимости 

 Долговременное партнерство 

 Креативность и  инновации в уменьшении стоимости и улучшении 

характеристик [предложение новых особенностей]  

 Высокие стандарты качества  

 Эффективное взаимодействие с субпоставщиками 

Подбирая поставщиков, мы 
ожидаем… 
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”Сочетание глобальных и локальных поставщиков 
соответствует стратегической линии  

Базовая стратегия для 
поставщиков в России 

…2013 

Текущая база 

поставщиков 

Новые 

потенциальные 

поставщики в 

России   

База 

поставщиков в 

Калуге 

2011… 
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Завод Volvo в Калуге 
 
Завод ВОЛЬВО, с первоначальной мощностью 15000 штук 
автомобилей в год, запуск которого состоялся 19 января 2009г. в г. 

Калуге  
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Volvo Trucks: Cила, Красота, Интеллект 

Thank You ! 

Спасибо! 


